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Utilizziamo tecnologie innovative 
per realizzare software, gestionali, siti web e app mobile 

che migliorino il tuo business 
e durino nel tempo

MAURIZIO CERAVOLO

Ingegnere elettronico, con poca passione per i 
condensatori ma con l’ossessione per la 
performance del software , scrivo codice da quando 
avevo a disposizione solo 8k di memoria.

In 20 anni di libera professione, ho contribuito al 
miglioramento dei processi di numerose aziende, ed 
ampliato i miei orizzonti di competenza.

Ho partecipato alla fondazione di ideativi con l’obiettivo 
di realizzare un contesto professionale etico e 
finalizzato all'eccellenza del prodotto, in cui sviluppare 
software per ogni esigenza e dispositivo, e dare 
finalmente corpo alle mie idee di innovazione.

ALESSANDRO CECI

Figlio d’arte, da oltre 20 anni mi occupo di sviluppo e 

di tutto quanto è correlato all'arte di produrre software.

Affascinato da tutti gli aspetti della tecnologia che 

contribuiscono a rendere migliore l’esperienza delle 

persone, cerco di essere attento nel compiere scelte 

etiche e consapevoli, dietro la tastiera come anche 

nella vita. 

Facendo esperienza con tantissime realtà nei 

settori più diversi, ho sviluppato capacità di 

osservare, analizzare e migliorare processi.

Co-founder, R&D 
manager, SEO, 
senior analyst & 
developer

Oltre la SEO: un approccio olistico al mondo dell’ICT

Co-founder, CEO, 
senior analyst & 
developer
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Perché possiamo parlare di auto e moto?

Technical sponsor trofeo 

Aprilia CUP

Sponsor piloti vincitori di 
trofei nazionali

Gareggiamo in moto
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Progetti nel settore
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* I dati sono stati ricavati con i nostri strumenti di 
crawling e data mining su dati disponibili in rete

Concessionarie 
di vendita

19%

Noleggio
9%

Trasporti
8%

Riparazioni
45%

Elaborazioni/Tuning
0%

Ricambi/Gommisti
17%

Accessori
2%

Competizioni e 
sport
0%

• Riparazioni (36.000)

• Concessionarie di vendita (15.500)

• Ricambi – Gommisti (13.200)

• Noleggi (6.800)

• Trasporti (6.000)

• Accessori (1.700)

• Elaborazioni – Tuning (120)

• Competizioni – Sport (?)
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Le aziende del settore: quali e quante sono?
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Caratteristiche del settore: un business in rapido cambiamento

Il mondo in generale, e questo settore in modo evidente, è cambiato più negli ultimi 20 anni che nei precedenti 100 anni .

IERI…

…OGGI
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Un business in rapido cambiamento: cosa fare e cosa non fare?

• Impostare iniziative di marketing con orizzonti temporali a corto -medio raggio

• Prestare attenzione alle nuove tendenze del settore

• Definire progetti flessibili , in modo da poter essere facilmente rimodellati

• Tradizione per la credibilità, innovazione nei metodi

• Impostare iniziative di marketing con orizzonti temporali a lunghissimo raggio

• Ignorare le nuove tendenze del settore

• Definire progetti granitici , che non permettono modifiche di rotta

• Basare tutto sulla tradizione («…perché mio nonno faceva così!»)
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Sebbene numericamente per la maggior parte dei casi la clientela è locale , secondo le caratteristiche del business e/o dei 
prodotti/servizi è frequente che i clienti vengano al di fuori del quartiere, città, provincia, regione o anche nazione.

Caratteristiche del settore: una clientela eterogenea
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Punto vendita fisico

Solo presenza on-line

Prodotti/servizi specificiProdotti/servizi comuni
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Sebbene numericamente per la maggior parte dei casi la clientela è locale , secondo le caratteristiche del business o dei 
prodotti/servizi è frequente che i clienti vengano al di fuori del quartiere, città, provincia, regione o anche nazione.

Caratteristiche del settore: una clientela eterogenea

Clientela fortemente locale se:

• Punto vendita fisico
• Prodotti/servizi non specifici
• Prodotti/servizi non di nicchia
• Concorrenza basata principalmente sul prezzo

Clientela globale se:

• Nessun punto vendita fisico
• Prodotti/servizi molto specifici
• Competenze molto verticali
• Concorrenza basata sulla qualità o unicità
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Per un business non specialistico e/o prevalentemente locale
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• Presenza su Google Maps

• Realizzare opzionalmente un sito 

web professionale resposive

• Presenza sui social Facebook, 

Instagram, YouTube, ecc.

• Presidiare i siti di settore in cui si 

parla della tua attività

• Presenza efficiente sui comparatori

di prezzi

• Sfruttare la tecnologia per raccogliere 

informazioni utili

• Puntare sul servizio

(più confortevole)

• Ignorare che la tua azienda è su 

internet (…anche se non ce l’hai 

messa tu!

• Non gestire le recensioni , 

soprattutto le negative

• Realizzare un sito amatoriale

(«me lo fa mio cuggggino»)

• Ignorare la concorrenza

• Ignorare che il tuo nome potrebbe 

essere una zavorra nella ricerca 

globale

Essendo un mercato ad alta concorrenza , è importante riuscire ad emergere e farsi trovare facilmente nel 
mercato locale , con offerte/iniziative/facility che portino il cliente nel punto vendita
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Per un business specialistico e/o prevalentemente globale
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L’obiettivo è farti trovare da chi nel mondo cerca la tua competenza specifica , ed utilizzare tutti i canali 
possibili per creare una buona reputazione dei tuoi prodotti/servizi con esempi di successo (on-line ed off-line)

• Realizzare sicuramente un sito web 
professionale responsive

• Lavoro accurato sui motori di ricerca 
SEO per la tua specificità

• Blog e tutorial con contenuti originali
• Presenza su forum di settore (…si, 

ancora esistono…)
• Presenza sui social Facebook, 

Instagram, YouTube, ecc.
• Partecipazione ad eventi di settore
• Sponsorizzazione iniziative sportive 

di settore
• Sfruttare la tecnologia per raccogliere 

informazioni utili

• Non gestire le recensioni , 

soprattutto le negative

• Realizzare un sito amatoriale

(«me lo fa mio cuggggino») 

• Essere presenti su tanti social senza 

interagire

(pochi ma curati adeguatamente)

• Rendere ambigua la tua identità per 

la ricerca globale

• Tarare male il lavoro sui motori di 

ricerca SEO

http://www.ideativi.it
mailto:info@ideativi.it


ROMA 19/02/2020

Maurizio CERAVOLO – Alessandro CECI

ideativi S.r.l. – www.ideativi.it - info@ideativi.it

Presenza su Google Maps
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Presidiare i siti di settore
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Presenza efficiente sui comparatori di prezzi
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Ignorare che la tua azienda è su internet
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Non gestire le recensioni, soprattutto le negative
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Sito web professionale responsive
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Sito web amatoriale
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Presenza sui social
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Essere presenti su tante piattaforme senza interagire
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Sfruttare la tecnologia per raccogliere informazioni utili
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Blog e tutorial con contenuti originali
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Presenza su forum di settore
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Puntare sul servizio (più confortevole)
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Lavoro accurato sui motori di ricerca SEO per la tua specificità
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Tarare male il lavoro sui motori di ricerca SEO

GUADAGNI

VISITE
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Ignorare che il tuo nome potrebbe essere una zavorra
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Rendere ambigua la tua identità
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Partecipazione ad eventi di settore
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Sponsorizzazione sportive di settore

??

?
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Ignorare la concorrenza
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Grazie!
Domande?

Ideativi
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